AS-Aguaristik

Erfolgreich mit Aquaristik

Das im bayerischen Prittriching
ansassige Unternehmen sieht sich
als kompetenter Partner flr den
schwerpunktmagig aquaristischen
Zoofachhandel in Deutschland,
Osterreich und Italien

»Wir bieten dem Zoofach-
handel ein breit und tief ge-
fachertes Spektrum von Wa-
ren fiir die Aquaristik“, so
die einleitenden Worte von
Anton Schuster, der das Un-
ternehmen vor zwolf Jahren
zusammen mit Andreas Stockel
griindete. ,Bei uns kann der
Kunde alles aus einer Hand
erhalten, da wir ein Vollsor-
timent der Produkte aller
namhaften Aquaristikherstel-
ler, sofern sie tiberhaupt mit
dem GroBhandel arbeiten,
anbieten kénnen.” Mit diesem
hoch angesetzten Selbstan-
spruch hat sich das Unter-
nehmen schnell einen Namen
in der Aquaristikbranche ge-
macht. Als Kerngeschéft und
Kompetenz versteht man -
wie es auch der Name des
Unternehmens ausweist -
die Aquaristik.

Anton Schuster (links) und Andreas Stockel haben 1992

Eine bei den Fachhandels-
kunden sehr geschétzte Kom-
petenz hat sich das Unter-
nehmen im Sortimentsange-
bot fiir aquaristisches Zu-
behdr, Aquarien und Tech-
nik erworben. So gehodren
heute zum GroBhandelssor-
timent ca. 5.000 Artikel mit
tiber 40 Marken von so be-
deutenden Firmen wie Eheim/
mp/Jdger, Juwel-Aquarium,
Tetra, Sera, Schego, Sander,
Preis, Hikari, Dohse Aquaris-
tik und Aqua-Medic. Speziell
fiir Aqua-Medic hat AS-Aqua-
ristik den Exklusivvertrieb fiir
Osterreich und Italien {iber-
nommen. In diesen Lindern
arbeitet das rithrige Unter-
nehmen auch mit eigenem
AuBlendienst. Eine weitere
Stérke der Firma AS Aquaristik
ist auch das groB3e Angebot
an Ersatzteilen fiir die Technik-

das Unternehmen gegriindet.
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Der Firmensitz in Prittriching mit Lager und der Verwal-

tung. Es gibt einen zweiten Standort, der hauptsichlich
der Lagerung und Herstellung der ,Papillon”-Produkte

dient.

produkte von Eheim - eine
Serviceleistung, die von den
Fachhandelskunden sehr hoch
geschatzt wird. ,Wir haben
es uns zum Ziel gemacht,
die bei uns eingehenden Be-
stellungen zu 100 Prozent
vollstdndig auszuliefern. So-
fern es sich nicht um exotische
Sonderbestellungen handelt,
gelingt es uns auch sehr
héufig”, berichtet Anton Schu-
ster stolz. ,Dies ist in Zeiten
von Basel II und standig stei-
gender Kosten fir die Lager-
haltung ein Pluspunkt, der
uns fiir viele unserer Kunden
besonderes attraktiv macht.”
Als ebenso wichtigen Service
sieht der Unternehmer an,
dass alle Bestellungen, die
bis 10 Uhr vormittags einge-
hen, noch am selben Tag auf
die Reise gebracht werden.
Angeliefert wird durch einen
eigenen Fuhrpark sowie Pa-
ketdienst und Spedition.
Parallel zu dem Grofhan-
delssortiment hat sich AS-
Aquaristik mit der Eigenmar-
ke ,Papillon” ein umfangrei-
ches Zubehor- und Technik-
sortiment aufgebaut, welches
international vertrieben wird.
Der Kundenkreis dafiir be-

findet sich in zahlreichen
Landern auf mittlerweile drei
Kontinenten. Zum ,Papillon“-
Sortiment gehéren unter
anderem ein CO,Komplett-
programm sowie Messgerdte,
Filtermaterial, Pflanzendiin-
ger, Aquariensets, 3D-Riick-
wande, Pflegeutensilien und
sogar ein kleines Terraristik-
programm, bestehend aus
Einstreuprodukten und einem
Sortiment an Terrarienheiz-
kabeln.

Die ,Papillon”-Produktpa-
lette wird stdndig durch
hausinterne Entwicklungen
erweitert wie zum Beispiel
eine Bodenheizung fiir Aqua-
rien, die voraussichtlich ab
Ende des Jahres erhéltlich sein
wird. Als Starke von ,,Papillon“
gibt Anton Schuster eine sehr
hohe Qualitdt gepaart mit
duBerster Preisstabilitat an.
Und ihm zufolge beweist der
Erfolg der ,Papillon“-Produk-
te, dass gute Artikel am Markt
nicht nur tiber den Preis ab-
gesetzt werden kénnen. Um
die zehn Prozent Anteil am
Gesamtumsatz des Unterneh-
mens habe das Sortiment
derzeit — Tendenz jedoch
stabil steigend.
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